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Impactode los Aranceles de
EE.UU. en el Sector del Calzado
Espanol: 2025-2026

Un analisis exhaustivo de las nuevas medidas arancelarias estadounidenses y su
impacto en la industria del calzado espafiola tras el acuerdo del 28 de julio de 2025.

Informe Elaborado por Alvaro Sanchez - Director General de AEC
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El 28 dejuliode 2025: Acuerdo
Historico

Arancel General del 15% Fin de la Incertidumbre
EE.UU. aplicara desde el 1 de agosto Tras meses de negociaciones

un arancel del 15% a todas las tensas, se establece un marco
importaciones de la UE, incluyendo arancelario fijo con el mayor socio
los 27 paises miembros. comercial estadounidense.
Impacto Directo

El calzado y componentes espafioles exportados a EE.UU. quedan sujetos a
esta nueva carga arancelaria inmediatamente.
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La Politica Arancelaria de Donald Trump en 2025

Aranceles Escalonados por Pais

Los aranceles han aumentado progresivamente desde febrero de 2025, con
incrementos especialmente abruptos en abril y julio. Esta estrategia busca proteger
la industria estadounidense pero genera distorsiones en el mercado global.

. China: Hasta 54% en calzado y componentes

. Vietnam: 46% de carga arancelaria

. Indonesia: 32% sobre productos importados

. Union Europea: Nuevo 15% general desde agosto
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Exportaciones de Calzado espanol a EE.UU. e
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Posicion Estratégica de EE.UU.

Estados Unidos representa el sexto mayor comprador de calzado
espariol, con mas de 1,7 millones de pares exportados entre enero y
mayo de 202s.

@ El precio medio por par en EE.UU. alcanza los 71 euros, el
mas alto fuera de la UE, lo que convierte a este mercado en
especialmente valioso para los fabricantes espafioles de
gama alta.



Desglose por Codigos Arancelarios

382.1M

Valor Total Exportado

Euros facturados entre enero-
mayo 2025 en calzado espafol a
EE.UU.

6403

Cddigo Mas Exportado

Calzado con parte de cuero,
anteriormente gravado del o-
10%, ahora +15%

6402

Calzado Sintético

Caucho/plastico, suma 15% a la
horquilla actual del 0-48%
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30%

Componentes

Representan el 30% del valor
exportado, clave en la cadena
global
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Importaciones de Calzado en
EE.UU.y Dependencia

Mercado Estadounidense: 99% Importado

Estados Unidos importa practicamente todo su calzado, creando una fuerte
dependencia de proveedores internacionales.

Espafia compite directamente con gigantes asiaticos que ahora enfrentan
aranceles mas elevados.

"El arancel del 15% a la UE puede hacer menos competitivos los productos
espafioles frente a Asia, paradojicamente, ya que los consumidores buscaran
alternativas mas baratas."

La competencia se intensifica cuando los aranceles distorsionan los precios
relativos entre diferentes origenes de importacion.




Capitulo 3:
Impacto
Comercialy
Economicoen
Espana




-~ -~

12-18% 10%

Caida de Ventas Reduccién Produccion Empleos Afectados
Reduccidn prevista en exportaciones de Disminucion estimada en la capacidad Puestos de trabajo directos en riesgo por la
calzado espaiol a EE.UU. debido al impacto productiva del sector durante los proximos contraccion del sector
arancelario dos afos

® Las pérdidas econdmicas directas se calculan entre 50-70 millones de ddlares en el periodo 2025-2026, sin contar los efectos
indirectos en la cadena de suministro.
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7 Q 5
Aumento de Precios Reduccion de Demanda Presion en Margenes
Los aranceles elevan el coste final hasta un Consumidores buscan alternativas mas Empresas espariolas deben reducir
20% para el consumidor estadounidense baratas, afectando a exportadores beneficios o buscar nuevos mercados
espanoles urgentemente

El sector teme una caida de entre el 10 y el 20% en los préximos seis meses si las marcas no logran trasladar el aumento de costes al
consumidor final o encuentran mercados alternativos viables.
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Fabricantes de Gama Media-Alta

Los mas afectados seran los productores especializados en piel y disefio tradicional,
que han construido su reputacion en el mercado estadounidense gracias a la
calidad premium.

Factores de Riesgo:

« Dependencia del mercado estadounidense
« Precios ya elevados por calidad premium
« Menor elasticidad para absorber costes adicionales

« Competencia directa con marcas italianas similares
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Respuesta del Sector Calzado Espanol

- Diversificacion de Mercados

Impulso estratégico hacia
Latinoamérica y Asia para compensar
las pérdidas en EE.UU., aprovechando
vinculos culturales y comerciales
existentes.

@ Innovacién en Componentes
Desarrollo de nuevos materiales y
procesos productivos para reducir
costes unitarios y mejorar la

competitividad sin sacrificar calidad.
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U@U Lobby Europeo

Coordinacion con autoridades
europeas para negociar exenciones
sectoriales o compensaciones que
mitiguen el impacto arancelario.

"La adaptacion, innovacion y diversificacion seran las claves para que el sector espafiol no solo sobreviva, sino que salga fortalecido de esta

crisis arancelaria."
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